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SER Pkapl[t"”om Ejemplo y Consejos para ser una

persona mas productiva:

La productividad estd 1. Elabora un listado de actividades y
enmarcada en términos de prioriza tu tiempo para ejecutarlas.
eficiencia y en esta pequeﬁo 2. Empieza por las mas faciles de
entrega, hoy quiero aportar con realizar y vas evacuando.

unos TIP's que me han servido . Tampoco retrases las mas grandes
para hacer mads eficientes o o mas dificiles; afrontarlas sin
productivas  nuestras  redes miedo es el mejor inicio y progreso.

sociales enfocadas a los . Saca tiempo para pensar, analizar
negocios. y reevaluar si es necesario.

Mide los resultados, no las horas
que has gastado.
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TiP's

 PARA LAS REDES
N\  SOCIALES

Consejos Utiles



TIP NO.1 = NO UER LAS REDES SOCIALE
SCOMO A
COMPLICADO DE REALIZAR v MANTENER 0

* Debes ver las Redes  * Simplemente mira las Redes
Sociales como algo  Sociales como otro ESPACIO para
normal, sin complicacién,  COMPARTIR INFORMACION. Otro
sencillo y econémico. sitio o escenario de conversacion
No tienes que readlizar para contarle a otras personas
PROCESOS COMPLEJOS. sobre tu empresa. , .,

Ejemplo: Un auditorio donde vas a hablar de tu negocio.
Un restaurante donde tienes una cita con un futuro cliente, etc.



TP NO.2 - DEFINIR UN OBJETIIO PARA LAS REDFS

SOCIALES

Lo mas importante
al momento de crear
las Redes Sociales
como un CANAL DE
COMUNICACION, es
Definir ;Cudl es el
Objetivo principal de
este canal?

* Qué quieres o deseas lograr
exactamente con estas Redes
Sociales. cada una puede estar
enfocada a diferentes nichos y

tener diferentes  objetivos.
Objetivos: Quieres mas ventas,
quieres mAs prospectos, quieres
mas visitantes, quieres mas
seguidores, etc.
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TIP NO.3 - MANTENER LA IMAGEN CORPORATIVA

* Las Re@es Sociales son una
EXTENSION de la empresa.
Estas deben continuar con la

misma imagen corporativa,

manejar el mismo logo.

No prometer, ni ofrecer lo que
no puedes cumplir y no
promocionar lo no tengas en
el verdadero negocio fisico.

* Que las Redes Sociales te
ayuden a FORTALECER TU
MARCA y No por el contrario
a disminvir la buena imagen
corporativa que ya tiene tu
empresa o negocio.
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* Todas las Redes Sociales deben
FORTALECER tu Sitio Web; es decir,
que desde las Redes Sociales debes
PRESENTAR SIEMPRE tu sitio Web o

permitir saltar a tu Sitio Web para
que los usuarios de la Red, puedan
AMPLIAR la informacion de la
empresa convirtiéndose en
VISITANTES del Sitio Web.

M sitio web

www.ingenieresenlaweb.com



TIP NO. & - GENERA CONTENIDO DE VALOR

* Debes entregarle a tus seguidores o visitantes un
CONTENIDO realmente VALIOSO y Apreciado. Que tu
empresa o negocio GENERE en ellos, un SENTIMIENTO
de Recordacion y Agradecimiento por haberles

entregado un CONTENIDO UTIL para su campo
profesional y/o personal. Contenidos que generen un

QUERER VOLVER a visitar el Sitio o visitar la Red Social; “§ L
para continuar recibiendo mas CONTENIOO DE VALOR.

Debes ser muy CREATIVO para generar en lo posible
CONTENIDO PROPIO y si marcas una diferencia, mucho

mejor.
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* Esto también permite que tus Redes
Sociales, sean COMPARTIDAS vy asi
aumentar mas seguidores.

* Puedes compartir y publicar contenidos

copiados de otros sitios que se
acomoden a tu negocio (dando los
créditos); pero es mas RELEVANTE tomar
la idea principal y ADAPTARLOS a tu
marca para generar tus  propios
contenidos.
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TIP NO. 5 - ENFOCATE EN UNA 0 DOS REDES SOCIALES

* Al principio NO LE APUNTES
a crear, ni a tener todas las
Redes Sociales al mismo
tiemnpo; porque alguna serd
descuidada por la misma
falta de tiempo.

* Ahorra tiempo y esfuerzo
ENFOCANDOTE en una o dos
Redes Sociales (maximo
tres). La idea es tener las
que en realidad puedas
Interactuar cotidianamente.

* Recuerda que el que mucho abarca; poco aprieta.
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* Como hay Clientes y Segmentos
DIFERENTES en cada una de las
Redes Sociales. Intenta identificar
tus posibles clientes y priorizar en
las Redes Sociales que también

identifiques que puedan tener el
mayor nUmero de clientes
potenciales para tu empresa. ;En
Qué Red? puedo encontrar mis
mayores Prospectos.
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TIP NO. 6 - TE RECOMIENDO TRES RED
RGP ES SOCIALES

* Instagram: Permite publicar Facebook: Si puedes crear

todo en un sélo saco. Puedes  carpetas y categorizar los
clasificar o categorizar con  contenidos.

las  historios destacadas. La SEGMENTACION en las
Para vender es muy buenay  campaias, es mucho mads
la publicidad es econdomica. amplia y completa.

* NOTA: estas dos redes conectadas o vinculadas, permiten que
al realizar una séla publicacion, aparezca en ambas redes.
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* Youtube: Es por hoy una

excelente red en donde puedes
hablarle  directamente a tus 2l 100.000 sus

seguidores, dejarles  consejos, X /

explicar de una forma mas directa
lo que piensas y quieres. Muy buena
para crear tutoriales, manuales,
pasos, procedimientos, etfc.

* Puedes monetizar los videos y si tienes muchisimas
visualizaciones puedes hacer que Youtube te pague.

www.ingenierosenlaweb.com



https://www.youtube.com/embed/C40f4lobbFs

"Ver Video

TIP NO. 7 - NO TENGAS UN INS TAGRAM
SIN
CONUERTIRLO EN CUENTA EMPRESARIAL

Lo mds importante es que te va a salir el botén | \
de promocionar tus post y asi poder ver las |

estadisticas de respuesta o impacto que \ \ INSTAGRAM
\

P . - \
generd la imagen o el video posteado. No te L e
cobran por pasar tu instagram personal a o™
empresarial y te puedes devolver.

Cuando haces un post y tienes conectada la
cvuenta de facebook, también lo puedes

replicar en facebook sin problema..

www.ingeniereseolaweb.ecomm
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https://www.youtube.com/embed/juxDPK8-1wo

“Ver Video

//4 NO. 8 - DEBES TENER U FANPAGE DE FACEBOOK,

NO SOLO UN PERFIL PERSONAL,

* La fanpage es la pagina de
facebook, la creas desde tu
perfil de facebook y puedes
tener varias pdaginas
administradas  desde  un
mismo perfil.

Antes solo creaban un perfil
personal y colocaban logo vy
encabezado de la empresa.

* No es suficiente, porque sélo
vas a tener 5.000 contactos.

Con la fanpage no hay limite
de contactos.

* No puedes pautar ni ver
estadisticas.

* No puedes segmentar tu
publico objetivo en anuncios.

www.ingenieresenlaweb.ecom


https://www.youtube.com/embed/hLK9bAoTvKQ

TIPNO, 9 - NO TENGAS UN INSTAGRAM
‘ SIN 1IN
A LA PAGINA FANPAGE DE FACEBOOK e

* Realmente este TIP lo recalco por su importancia. Pero
anteriormente en el TIP No.7 al pasar la cuenta personal de
Instagram a Empresarial; ya va incluido en esos pasos la posibilidad
de vincular la cuenta empresarial con la FanPage de facebook.

* Pero qué pasa con el que ya las tiene creadas desde hace mucho
tiempo y las tiene independientes o desvinculadas.

* Mi recomendacion es vincularlas.




TENGAS CREADAS,

* Genera DINAMISMO e Integracién
entre una Red Social y otra.
Permite que los seguidores de una

red salten a otra red tuya y tambien
se vuelvan seguidores de esta otra.

TIP NO.10 - INTEGRA ToDAS 1AS KREDES SOCIALES QUE

Ejemplo: Se publica en una red social y en la descripcion se
deja un link a un video de youtube con la ampliacion. Es usar la
descripcion o comentarios para presentar otras redes.

* Utiliza la Integracion de
las redes Sociales como un
COMPLEMENTO o una
AMPLIACION de la
Informacion.




Si no tienes Tarjeta de Crédito

n Nosotros pagamos y hacemos la
PUBLICIDAD DE TU NEGOCIO

TIP NO.TT - $ PAGA PUBLICIDAD EN INSTAGRAM ¥ FACEBOOK

* Es mas barato hacer publicidad
con buenos resultados en
Instagram.

He pagado publicidad desde $6.000
por un dia y dirigida a un publico
objetivo, alcanzando hasta 8.000
personas impactadas que cumplen
con el segmento al que deseaba
llegar.
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* La Publicidad en Facebook: Es la que
mejor SEGMENTACION tiene. Facebook
posee la mayor cantidad de informacion y
datos de sus usuarios y esta informacion
facebook nos la permite utilizar, cuando
le pagamos anuncios; para que nuestras

campafias lleguen al MEJOR PUBLICO
OBJETIVO y el dinero invertido en dicha
campana sea bien canadlizado vy
aprovechado. Permite varios tipos de
anuncio con diversidad de objetivo o
resultado final.

www.ingenieresenlaweb.com


https://www.youtube.com/embed/3w-IC-R2B_Q?start=162

TIP NO. 12 - UTILIZA LAS REDES SOCIALES COMO UN PUENTE

* Las Redes Sociales deben
ser un puente que fte
permita pasar desde la Red
Social a una Landig Page, a
tu Sitio Web o directamente
saltar a tu Whatsapp.

www.ingenierosenlaweb.com



TIP NO. 13 - DEBES CREAR UNA PAGINA DE ATERRIZAJE

LIAMADA: LANDING PAGE

* Se llega a una Landing Page o
pdgina de aterrizaje desde una
publicacion en Redes Sociales. La
Landing Page permite ampliar la
informacion del producto o
servicio, mostrando las
caracteristicas, fotos y videos;
para terminar en un formulario
que tiene por objetivo una

LLAMADA A LA ACCION.

SIN MENU DE NAVEGACION

BOTON DE COMPARTICION
EN REDES SOCIALES

IMAGEN

BENEFICIOS — %

54

VENDEDORA\ o o

sobre el producto

s B 1 VTG

nsaje

E FORMULARIO

"~~~ BOTON
CALL-TO-ACTION

1

CARACTERISTICAS
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* La LLAMADA A LA ACCION de una
Landing Page permite que personas
inferesadas en un producto o
servicio se registren en una base de
datos de prospectos, que
descarguen gratis un material o
reciban una promocion y a futuro
sean tus clientes o seguidores.

* De esta forma la Landing Page

Recibe Totalmente Gratis 15 TIP's
Para hacer tus Redes Sociales mas Productivas

AYUDAMOS A QUE TUS Ingrese sus Datos
REDES SEAN PRODUCTIVAS Solicitud para recibir gratuitamente los 15 TIP's de cémo hacer que sus

@‘30
o

09

/7 .D@G. <

t Probablemente

ayuda a nutrir las bases de datos de
posibles clientes con los prospectos
interesados.

llegaste a este material,

desde una sencilla

Landing page.

www.ingenierosenlaweb.com




* Debes buscar herramientas que

te permitan hacer Landing Pages. <2,
Builderall

* En lo personal Yo utilizo Buildeall,
que no solo permite hacer Landing
Page, sino que tiene mas de 21
herramientas de Marketing
disponibles.

- * Te Regalo 14 dias de Prueba
¢ Tienes 14 dias de Pfllﬂﬂﬂ) para que conozcas todas las

herramientas y te brindo toda la
asesoria necesaria. Registrate!

*Ingresa cémo mi Invitado especial!

www.ingenierosenlaweb.com
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TP NO.14 - UTiLizA ung HERRAMIENTA QU
E TE PE
CREAR UN EMBUDO DE VENTAS o

* Un embudo de ventas es un Atraccion  « R,
Método Automatizado que permite ey
gestionar los datos recibidos por refnntfcﬂiﬁg'ﬁsl; o

una Landig Page. Inicia con una
Atraccion (deseo). Terminar en una
Conversion (venta) y Fidelizacion .

* Una vez que tienes los datos de un prospecto, le envias
informacion automatica de promociones, videos, regalos y
productos o servicios desde un Gestor de Email Marketing.




* Yo también vtilizo Buildeall para trabajar los embudos de

ventas y éste a su vez cuenta con la herramienta MailingBoss
para gestionar todo el Email Marketing..

5 Te ASESORAMOS
Embudo de Ventas . /
g EMBUDOS DE VENTAS
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TP NO.15 - DIVERSIDAD DE TiPOS DE CONTENIDO

* Intenta EXPERIMENTAR con
Diferentes Tipos de Contenido:

fotos, caricaturas, infografias,
videos subidos, animaciones,
videos animados, videos en vivo,

documentos, audios, etc.

* Al experimentar contenidos,
surgen dos cosas:

1. NO Aburres a los usuarios,
siempre con lo mismo y lo
mejor de todo: Te diviertes
haciéndolo.

2. Evalias ESTADISTICAS, que te permiten saber ; Cudl es el tipo de
contenido? con el cual, tus visitantes responden o se identifican
mas. ;Qué les gusta mas?.

www.ingenierosenlaweb.com



"QUEDARIA INCOMPLETO ESTE
MATERIAL, SI NO TE REGALO O
TE HABLO DE ALGUNAS
HERRAMIENTAS PARA GENERAR

DIFERENTES TIPOS DE
CONTENIDO MENCIONADOS EN
EL ULTIMO
TIP NO. 15"
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ALGUNAS HERRAMIENTAS
PARA CREAR CONTENIDOS

Te presentamos herramientas para
vtilizarlas ON-Line desde un
COMPUTADOR conectado a Internet vy
otras son para Descargarlas por PLAY
STORE y vtilizarlas desde tu Celular.
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HACER INFOGRAFIAS ¥ posT

Picture the Difference

crea y comparte ideas en linea

R ————
i fotor
Photo Editing’

—~QOnline photo editing_'&pno_t_(i: =
creatives made simple-and fun—-
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https://www.easel.ly/
https://piktochart.com/
https://www.youtube.com/embed/xtySPxhJypQ
https://www.fotor.com/features/facebook-post.html
https://crello.com/es/home/

=== CONO CREAR UNA
S, INFOGRAFIA Y OTROS
) S

INFOGRAFIAS

Para descargarlas por PLAY
STORE y trabajarlas desde tu
Celular




OB

RE

HACER NFoGRAHs vposT | | | oo

Flyer Maker, Poster Maker, Graphic Poster Maker, Flyer Designer, Ads

A‘ Desi n CREATIVE —g’ P D R
I g ‘R Page Designer
- _1 Photo Studio & Picture Editor Lab  Arte y disefio 2 Nilesh Jain  Fotografia
& -
$ Paratodos $ Paratodos
pro DL

Desygner: Disefio Grafico, Fotos,
Editor Completo

CREATE AMAZING - \ Y
L @ . - - spRiNG ¥
FLYERS WITH x E > b

DESIGN SKILL! w1t e "‘K.: = |
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EDIT VIDEO




CREAR ¥ EDITAR VIDEOS ON-LINE

shorts ™ Kizola

Unleash Your Photo Creativity!

@ II'”ﬂl“II VIDEOLEAN |

\ A A

wideo-co

www.ingenieresenlaweb.com


https://www.rawshorts.com/video-templates
https://www.kizoa.es/?gclid=EAIaIQobChMIs6nixNXn4AIVjumaCh3HzA94EAAYASAAEgIgD_D_BwE
https://videolean.com/video_templates/your-website
https://www.powtoon.com/home/?
https://wideo.co/es/

Aqui es donde viviran tus videos de Quik...
iVamos a crear uno!




CREAR ¥ EDITAR ViDEOS

Quik - Editor de video -
de GoPro para fotos y clips

GoPro Reproductores y editores de video ok kA

® Paratodos

INTRODUCING:

| Lo
-

PLAY STORE

Deals

VivaVideo: Editor de Video y Video
de Fotos

QuVideo Inc. Best Video Editor & Video Maker App LR
Reproductores y editores de video 2
“€ Para mayores de 13 afios

Contiene anuncios - Ofrece compras en la aplicacion

[ Anadir a a lista de deseos

2 T |
‘a’ * My
. { paded editing experience:
and all-powerful editing
perience.
LS |
SO
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CONVERTIDOR DE GIF 4 i D

Convertir GIF Animados en Video MP4
\

Afladir a la lista de deseos

www.ingenierosenlaweb.com

PLAY STORE
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ook li Mo |

Recomendarte otras TRES Redes Socnales
IMPORTANTES PARA LOS NEGOCIOS ﬁ




OTRAS REDES SOCIALES *

Ya habiamos recomendado 1. Instagram 2. Facebook y 3.Youtube.
También para Negocios estan siendo muy usadas.

*LinkedIn: Permite compartir y encontrar perfiles profesionales con
historia laboral y empresas destacadas con su trayectoria.

*Vimeo: Permite subir y compartir videos empresariales.
Algunos dicen que No es una Red Social. Pero permite canalizar la

comunicacion directa de tus prospectos, contactos y clientes. Te
hablo de Whatsapp.

*Whatsapp: Es en estos momentos la Aplicacion de chat vy
comunicacion personal o empresarial mas usada en el mundo.

www.ingenierosenlaweb.com



_GRACIAS!

Si te gusto este material.

Sigueme en Instagram como @ingenierosenlaweb
No te pierdas otras entregas!

X
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http://www.instagram.com/ingenierosenlaweb
https://www.instagram.com/ingenierosenlaweb/
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Ing. Andrés Felipe Liloy Lopez
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